
Les avantages
Pour réussir la transmission de votre exploitation et trouver 
un repreneur, bénéficiez d’un audit qui vous permettra de 
définir et de formuler votre offre de reprise. 
 

  Une expertise reconnue : nos conseillers proposent une approche globale de 
votre entreprise.

 Une vision neutre : nos conseillers vous apportent un regard extérieur ainsi 
qu’un conseil en toute objectivité et indépendance.

  40 ans d’expérience dans l’accompagnement des projets en installation et 
transmission.

 La force d’un réseau : nous nous appuyons également sur un réseau de 
partenaires utiles à la transmission de votre exploitation 
(MSA, banques, etc.).

Bâtir votre projet transmission  
en toute sérénité

AUDIT TRANSMISSION
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Bâtir votre projet transmission  
en toute sérénité

AUDIT TRANSMISSION

Un conseil personnalisé
pour vous agriculteur

Bénéfice : poser les éléments 
de cadrage pour un échange 
avec un repreneur

Modalité : prestation de 3 jours 
avec visite d’un conseiller, 
étude et chiffrage, remise de 
l’audit

Une transmission réussie se prépare, 
commencez votre réflexion 

dès 55 ans !
Nous vous accompagnons 

pour réussir la transmission de votre 
exploitation en toute sérénité.

La Chambre d’agriculture de Bretagne est engagée dans une démarche qualité pour ses activités de conseil et de formation 
et respecte un code d’éthique fondé sur nos valeurs, destiné à protéger vos intérêts essentiels.
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LES ÉTAPES POUR RÉUSSIR

Analyse de votre situation
 Votre conseiller effectue une visite complète de votre 
exploitation puis un entretien personnalisé pour recueillir 
toutes les informations sur votre entreprise et votre projet de 
transmission.
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Stratégie de transmission
  En tenant compte de vos souhaits, du potentiel de votre structure 
et de son attractivité sur le marché, votre conseiller étudie et vous 
propose par la suite différentes stratégies de transmission et les 
conditions de leur faisabilité.

2

Les aides possibles 
 

   Accompagnement financé par la Région à hauteur de 1 000 €. 
Solde à charge du bénéficiaire de 550 € HT.  
Contactez-nous pour en savoir plus !

 

L’ audit transmission 
m’a permis de 
préciser mon projet 
de transmission et les 
conditions financières 
dans lesquelles celui-
ci doit pouvoir se faire. 
Je peux maintenant 
proposer une offre 
claire.

Modalités, tarifs et conditions générales de vente disponibles sur demande

 Côtes d’Armor 
Karl PIERRET • Tél. 06 76 00 44 42 
karl.pierret@bretagne.chambagri.fr  
Valérie LAVOREL • Tél. 06 73 21 72 97 
valerie.lavorel@bretagne.chambagri.fr

 Finistère  
Rose-Marie DERRIEN • Tél. 06 48 98 54 60 
rose-marie.derrien@bretagne.chambagri.fr  
Anthony FROGER • Tél. 02 98 88 97 67 
anthony.froger@bretagne.chambagri.fr 

 Ille-et-Vilaine  
Annette HURAULT • Tél. 07 86 88 17 06 
annette.hurault@bretagne.chambagri.fr  
Jean-Michel DROUIN • Tél. 07 88 84 93 13 
jean-michel.drouin@bretagne.chambagri.fr 

  Morbihan  
Laurence CHEZE • Tél. 02 97 74 23 50 
laurence.cheze@bretagne.chambagri.fr 
Rémi CASTEL• Tél. 06 76 15 82 98 
remi.castel@bretagne.chambagri.fr

www.chambres-agriculture-bretagne.fr

VOS CONTACTS CONSEILLERS

Les + 
 Bénéficiez d’un conseil personnalisé,

 Accédez à tous les outils pour entrer 
en contact dans les meilleures 
conditions avec le repreneur,

 Identifiez plus clairement les contacts 
pour faciliter vos démarches 
administratives.
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Les agriculteurs témoignent

Valeurs de cession
  En fonction des stratégies choisies, l’inventaire complet des 
éléments de votre exploitation et l’analyse de vos données 
comptables permet au conseiller d’approcher la valeur de votre 
entreprise et d’estimer le besoin de financement de votre futur 
repreneur.
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Synthèse & plan d’actions
 Votre conseiller vous remet un audit complet avec :
• les stratégies de transmission que vous avez retenues
•  une étude économique vous permettant de définir vos 

conditions de cession 
les étapes et le calendrier des actions à mener pour 
réussir votre transmission
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